
GSM propose des Big Bags 
aux couleurs des clients

Trémie de remplissage

À CHACUN SON SERVICE

UN BESOIN, UNE SOLUTION

Le bag à sable
De plus en plus de négociants et d’artisans demandent 
la livraison des matériaux en Big Bags qui permettent 
une meilleure organisation de stockage que le vrac sur 
les chantiers. GSM s’organise pour les satisfaire.

Nombreuses sont les municipalités qui 
interdisent désormais les matériaux en 
vrac sur la voie publique. Mais même 

quand il n’est pas obligatoire, le Big Bag est très 
demandé. En Aquitaine, 2 000 Big Bags ont déjà été 
commercialisés en 2010 et la carrière d’Illats s’est 
équipée d’une installation permettant de condi-
tionner le vrac. Sur les sites où la place manque, des 
solutions ont été imaginées pour répondre malgré 
tout à la demande. Exemple en Lorraine, où GSM 
produit et stocke ses Big Bags sur une plate-forme, 
près de Nancy, d’où ils sont redistribués aux clients.

Multiples atouts
Répondant aux contraintes réglementaires des 
chantiers urbains, les Big Bags peuvent aussi ser-
vir de support publicitaire. Ainsi GSM Ile-de-France 
Ouest propose des sacs aux couleurs des clients qui 
le souhaitent. Simple et effi cace pour un maximum 
de visibilité. Des atouts qui font chaque jour de 
nouveaux adeptes. GSM Pays de la Loire commer-
cialise aujourd’hui près de 20 produits différents en 
Big Bags, comme la pouzzolane, l’ardoise, le cal-
caire blanc, 7 ou 8 produits issus de sablières et du 
terreau. Activité en plein essor, le Big Bag sera à 
l’avenir un service majeur pour séduire et fi déliser 
la clientèle de négociants, d’entrepreneurs…

GSM a parfaitement 
respecté les cadences 
de livraison et a répondu 
à notre demande d’élargir 
l’offre Big Bags à 
des produits comme 
les granulats blancs, 
noirs ou pouzzolanes. 
Ils nous ont même proposé 
des nouveautés, 
comme la terre végétale.

Ce qu’il 
en dit

Christian Oriola,
chef de secteur matériaux 
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?

1. Le besoin
Fournir dans un délai très court 150 000 m3 d’un matériau 
de proximité en substitution des matériaux traditionnels 
alluvionnaires locaux pour la réalisation de l’échangeur 
de Thiéblemont-Farémont (51).

2. La problématique
Carrière de calcaire trop éloignée du chantier impliquant 
un important trafi c routier. 

3. La réponse GSM
Commercialisation de la « graveluche » issue de la campagne 
de découverte de la carrière cimentière du Groupe 
à Couvrot (51), matériau local de substitution 
identifi é dans le schéma départemental des carrières.

En moins de 
deux mois, GSM a monté 
une installation de 
conditionnement pour 
répondre à nos besoins. 
Un véritable tour de force. 
Aujourd’hui, nous leur 
commandons environ 
10 Big Bags par jour.
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